
 
 

 
IEŠKOME 

 
PARDAVIMŲ IR VERSLO VYSTYMO VADOVO (-ĖS) 

 
Tavo pagrindinė misija: 

• Vystyti ir auginti NDT (neardomųjų bandymų) paslaugų pardavimus Lietuvoje ir tarptautinėse 
rinkose, bei plėsti laboratorinių bandymų ir sertifikavimo paslaugų B2B pardavimus 

 

Tavo atsakomybės: 

• Formuoti ir įgyvendinti bendrovės pardavimų bei verslo vystymo strategiją B2B segmente  

• Vystyti NDT paslaugų pardavimus Lietuvoje ir tarptautinėse rinkose (prioritetas šiuo metu)  

• Didinti statybinių medžiagų laboratorinių bandymų ir sertifikavimo paslaugų pardavimus  

• Aktyviai ieškoti naujų klientų ir rinkų (Lietuvoje ir tarptautinėse rinkose)  

• Plėtoti santykius su esamais klientais ir strateginiais partneriais  

• Atstovauti įmonei parodose, konferencijose ir kituose renginiuose  

• Kurti ir įgyvendinti paslaugų rinkodaros ir pozicionavimo sprendimus  

• Analizuoti rinką, konkurencinę aplinką ir teikti įžvalgas vadovybei  

• Valdyti pardavimų procesą nuo pirmo kontakto iki sutarties pasirašymo  

• Bendradarbiauti su techniniais padaliniais kuriant klientui vertę   
 
Ko tikimės iš tavęs: 

• Aukštasis išsilavinimas (verslo, inžinerijos ar panašioje srityje)  

• Ne mažesnė nei 3–5 metų patirtis B2B pardavimuose / verslo vystyme  

• Patirtis NDT, laboratorinių bandymų, inžinerinių ar techninių paslaugų pardavimuose – didelis 
privalumas  

• Patirtis vystant pardavimus užsienio rinkose – privalumas  

• Strateginis mąstymas ir gebėjimas auginti verslą  

• Puikūs derybiniai ir komunikaciniai įgūdžiai  

• Savarankiškumas, iniciatyvumas ir orientacija į rezultatą  

• Geros anglų kalbos žinios 
 

Mes siūlome: 

• Strateginę rolę su aiškia įtaka įmonės augimui  

• Galimybę kurti ir vystyti naujas rinkas bei produktų kryptis  

• Konkurencingą atlyginimą ir motyvacinę sistemą (fiksuota + kintama dalis pagal rezultatus)  

• Profesionalią, stiprią techninę komandą  

• Lankstų darbo modelį ir tobulėjimo galimybes 
 
Atlyginimas:  

• Numatomas atlygio rėžis: 3000–6000 EUR prieš mokesčius + premijos siejamos su pardavimų 
rezultatais 

 
Papildoma informacija: 

• Susidomėjus darbo pozicija siųsti savo gyvenimo aprašymą į personalas@viamatika.lt  

• Telefonas pasiteiravimui +370 678 89378 

• Informuosime tik kitam atrankos etapui atrinktus kandidatus 

• Kandidatuodami Jūs pateikiate savo asmens duomenis AB „VIAMATIKA“. Asmens 
duomenys tvarkomi darbuotojo atrankos tikslu ir sutikimo pagrindu iki atrankos proceso 
pabaigos 

• Konfidencialumą garantuojame 
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